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LoGOs Energia celebra una
convencidon para conmemorar
Su quinto aniversario

La empresa cantabra reunio en Santander a mas de 70 profesionales
de su red comercial en una jornada en la que se repaso la trayectoria de
la compaiiia y se analizaron los retos estratégicos que plantea la
constante transformacion del sector energético.

Energia celebré en Santander su

convencién conmemorativa por el
quinto aniversario de la compafiia, un
evento que reunié a mds de 70 profe-
sionales de sus canales comerciales
procedentes de toda Espafa. La jorno-
da, que combiné andlisis estratégico,
reflexion y momentos de encuentro,
sirvié para hacer balance del camino

El pasado 29 de mayo, LoGOs

Uno de los temas que generé mds
interés fue el reciente apagén que afec-
t6 a la Peninsula Ibérica el pasado 28
de abril, un incidente que puso de
relieve la necesidad de avanzar en la
resiliencia de las redes y la diversifica-
cién de las fuentes energéticas.

En el encuentro, el CEO de la
compaiia, José Francisco Gonzdlez
Payno, hizo un repaso de la trayecto-

Dias después de la convencion de Santander, y de forma
complementaria a esta, el grupo celebré en Déo el
Forum Estratégico de PortuLoGOs Energia, la marca con
la que la empresa cantabra opera en Portugal, donde
tiene presencia desde hace tres ainos

recorrido desde su fundacién en el afio
2020 y proyectar el futuro de la
compaiiia en un sector energético en
constante transformacién.

Durante las sesiones de trabajo,
que se llevaron a cabo en el Palacio
de la Magdalena de Santander, se
abordaron los principales refos del
mercado energético espaiiol y euro-
peo, con especial atencién a la evolu-
cién de los precios, la seguridad de
suministro y la transicién hacia fuentes
més sostenibles.
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ria de LoGOs Energia durante el dltimo
ejercicio, destacando su evolucién,
consolidacién en el mercado y el papel
clave que ha tenido el equipo humano
en ese crecimiento. También subrayé
el compromiso de la empresa con la
innovacién, la cercania al cliente y la
adaptacién constante al entorno ener-
gético. Por su parte, el director comer-
cial, Luis Garcia, puso el foco en la
importancia de la red comercial,
presente en toda la Peninsula, Baleares
y Canarias, y en su papel estratégico

para seguir impulsando nuevas oportu-
nidades de desarrollo en un mercado
cada vez mds competitivo.

La jornada tuvo su broche final con
una cena en el Casino de Santander,
un momento distendido para compartir
impresiones y celebrar lo conseguido
en estos cinco afios de camino en la
comercializacién de energia en Espa-
fia y Portugal.

LoGOs Energia se ha consolidado
fras este lustro como una marca de
referencia para negocios y empresas
gracias a una red comercial sélida y
extendida por todo el territorio nacio-
nal, y a una estructura dgil que le
permite adaptar sus tarifas a las nece-
sidades reales de cada cliente. Esta
capacidad de personalizacién repre-
senta un factor diferencial frente a
ofras comercializadoras y ha sido
clave para posicionarse como un socio
energético de referencia en el dmbito
empresarial.

Forum Estratégico de
PortuloGOs Energia

De forma complementaria, Portulo-
GOs Energia, la marca del grupo
LoGOs en Portugal, celebré unos dias
después su Férum Estratégico. El
encuentro, celebrado en la regién de
Ddo, reunié a los canales comerciales
portugueses con el objetivo de compar-
tir los avances de la compaiiia, alinear
los préximos pasos estratégicos y refor-



Los asistentes al encuentro posan en las escaleras del Palacio de la Magdalena de Santander

zar una red de colaboradores
clave para seguir liderando el
mercado energético en el dmbito
empresarial. En tan solo tres
afos, PortuloGOs se ha consoli-
dado como una marca de refe-
rencia en el pais luso, gracias a
su modelo de cercania, flexibili-
dad y orientacién al cliente.

Tanto la convencién de
LoGOs como el Férum Estratégi-
co de PortuloGOs responden a
una visién corporativa comdn:
crear espacios de conexién,
escucha activa y alineamiento
con los canales comerciales,
fundamentales para consolidar
el crecimiento sostenible del
grupo y avanzar hacia una
propuesta de valor compartida,
basada en la confianza y en =
objetivos estratégicos bien defi-
nidos.

Con estos encuentros, ambas
compaiiias reafirman su compromiso
con la excelencia comercial, la proxi-
midad con sus colaboradores, que

actban como prescriptores y distribui-
dores de la marca y la ambicién de
liderar el mercado energético para
empresas en sus respectivos paises.
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José Francisco Gonzdlez Payno, CEO de LoGOs Energia, se dirige a los asistentes a la convencion.

Todo ello, sustentado en una oferta
especializada, un alto nivel de servicio
y la capacidad de adaptarse a las
necesidades reales de sus clientes.
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